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Uvod

“Predovsetkym chcem vytvorit nieco, na ¢o budem hrdy. Toto bola vidy moja filozofia
podnikania. MozZem uprimne povedat, Ze nikdy som do Ziadneho podnikania nevstupoval cisto
s tym, Ze chcem iba zarobit peniaze. Ak je to pre niekoho jediny motiv, potom verim, Ze
najlepsie bude, ak nebude robit nic.”

Richard Branson

Zarabat’ vela penazi, ziskat' slobodu, byt sdm sebe panom a travit' viacej volného casu
s priate'mi a rodinou. Ano, presne takto vyzera ispesné podnikanie. Zdoraziiujeme uspesné!
Takato predstava je v mysli kazdého zacinajiiceho podnikatela, nie to eSte Studenta! Pravdou
vSak je, Ze tato predstava ma Castokrat d’aleko od reality. Ludia s mylnymi predstavami,
nedostato¢nym prehl'adom a skisenost’ami sa pustia do sveta businessu, ktory ich zmetie ako
hurikan Katrina v 2005 v USA. Pripomenieme, Ze spolu s nasetrenymi Usporami, ¢asom
a energiou. Praca ,,Som Student a chcem zacat’ podnikat™ vznikla prave preto, aby sa tomuto
prehnanému, ale realnemu scenaru prediSlo. Zameriavame sa na Studentov, ktorych uz
v skorom veku laka predstava stat’ sa podnikatel'om.

%6

»Som Student a chcem zacat’ podnikat™ prichadza s otdzkou: ,,Méam napad, ale ¢o s nim ?
Netasim vsak ako zacat’, co podnikanie znamena a ako funguje podnikanie ...

Odpovede na tieto otdzky uvadzame v nasej praci. Niekto predsa musi mladym 'udom ukazat’
ako na to!

Velmi radi madme vyrok: ,,Snivaj vo vel'kom, ved’ tolko isto Casu ti zaberie vysnivanie
vel'kého sna, ako toho malého.* Byt podnikate’om v Studentskom veku pripada va¢sine priam
neredlne. O to je to krajSie, ked’ sa to podari. Téma ,,Som Student a chcem zacat’ podnikat™
predstavuje priblizenie procesov, ktorym sa Student nevyhne na zaciatku podnikania. Sthrn
informécii arad, vyastuje do celku, ktory predstavuje navod, ako svoj Studentsky napad
premenit’ na skutocnost’.

Na zaliatku prace sa budeme venovat zdkladnym otdzkam — €o je to podnikanie, preco
podnikat’ a v akych oblastiach zacat’ podnikat’.

Nasledne bude rozobrany postup ako spravne zostavit'® podnikatel'sky plan a porovnanie
foriem podnikania.

Po vyhodnoteni kladov a zaporov foriem podnikania pre Studenta, je opisany postup zalozenia
»studentskej* Zivnosti, spolu s vyhodami, ktoré sa Zivnosti tykaju.

Dalgie ¢asti si venované online predaju, roznym prikladom na suc¢asny efektivny marketing
a moznostami ako ziskat kapital.

V kapitole Vysledky prace a Diskusia budeme realizovat vyskum v podobe dotaznika, so
zamerom zistit’, ¢i Student disponuje dostato¢nou znalost'ou o oblasti podnikania.



1 Teoretické vychodiska

1.1 Co je podnikanie

Zakladni definiciu podnikania na Slovensku ndjdete v Obchodnom zékonniku
a Zivnostenskom zdkone. Definicia znie: "Sustavnd cinnost vykondvana samostatne, VO
vlastnom mene a na viastni zodpovednost za ucelom dosiahnutia zisku."

Je zaujimavé, Ze v zahranicnej literatire je podnikanie spajané s dosahovanim uspechu.
Uspechom sa mdze povazovat’ aj fakt, Zze sa podnikatel’ dokéaze ,, postarat’ sam o seba®. Jeho
cielom je vSak uspokojit’ svoje potreby tym, Ze uspokojuje potreby svojich zakaznikov.

1.2 Preco zacat’ podnikat’

,» Byt zamestnancom by som prirovnal k pasazierovi pravidelnej autobusovej linky. Zvolis si
miesto kam sa chces dostat, nastupis do autobusu a vezies sa. Nedokdzes vsak ovplyvnit' ako
rychlo autobus pojde, ktorymi cestami, kolko zastavok bude mat a aku hudbu vodic pocas
Jjazdy pusti z radia. Byt podnikatelom v mojom prirovnani znamenda byt vodicom vo viastnom
aute. Kedykolvek mozes zmenit' ciel’ svojej jazdy, sam urcujes pocet zastavok, smer ako aj
rychlost jazdy. V neposlednom rade si vyberas aj spolucestujucich. Jediné ¢o nemozes robit
vo vlastnom aute, je zaspat. “ — www.studenskefinancie.sk

Svet podnikania sa riadi len jednym pravidlom, a to, ze ziadne platné pravidla neexistuju.
Ziadne medze sa nekladt. To, ¢o jeden povaZuje za spravne, druhy nemusi. To, ¢o funguje
V jednej firme, nemusi v druhej. Neexistuje Ziadny univerzalny ndvod na Uspech. Jednoducho
existuje Sanca byt uspe$ny. Pri podnikani nie su dolezité znamky v Skole alebo vzdelanie,
ktoré ¢lovek ma. Ak je ¢lovek naozaj v nieCom dobry, nieco ho bavi, chce sa tomu venovat
a odovzdat to verejnosti, nie je nad ¢im rozmyslat’. Cesta do neba je kl'ukata a hrbol’ata, ako
sa pise v Biblii. Cesta do neba je cestou k uspechu. Podnikanie je spdsob, ako sa postavit’ na
vlastné nohy, nie je to jednoduché rieSenie, a treba si uvedomit’, Ze nie je ani behom na kratku
trat’.

Vyhody podnikania Nevyhody podnikania
1. Nezavislost’ 1. Neistota zékaziek
2. Realizicia svojich napadov a snov 2. Neisty prijem
3. Praca, ktora nas bavi 3. Neobmedzena pracovna doba
4. Cas prace si uréujeme sami 4. Zodpovednost’
5. Praca z domu (usetrime Cas na cestovanie) 5. Poplatky (dane, odvody)
6. Potencionalny vysoky prijem 6. Riziko netspechu

1.3 V akej oblasti budem podnikat’

Vyber oblasti, v ktorej zacat podnikat' patri, medzi najtazSie. Ide o rozhodnutie, ktoré
ovplyviiuje budicnost’. Chystdme sa do danej ¢innosti investovat’ peniaze, obetovat’ ¢as, preto
oblast’ v ktorej za¢iname podnikat’ by sme mali mat’ dostato¢ne preskiimantl. Je samozrejmé
zhodnotit, ¢i na dant ¢innost’ mame predpoklady a taktiez financie.


http://www.studenskefinancie.sk/

Oblast’, v ktorej Studujeme/pracujeme:

moznost, ktord ¢loveka urcite napadne medzi prvymi, nadobudli sme skusenosti, prax,
pripadne kontakty. Je vSak otazne, ¢i v danej oblasti je vyhodné podnikat’.

Oblast’, ktora nas bavi.

ak mame hobby, ktorému sa venujeme vo vol'nom ¢ase, mozno je prave cas, svoje aktivity
premenit’ na peniaze. Je vyhodou, Zze mdézeme zaCat’ podnikat’ v nieCom, v ¢om sa vyzname
a mame radi, na druhej strane je Sanca, ze nasa vol'noCasova aktivita sa zmeni na pracu, ktora
sa nam postupne znechuti. Je to vSak vol'ba, ktora spoji prijemné s uzito¢nym.

Oblast’, v ktorej je diera na trhu:

zadat’ podnikat’ nie je ni¢ jednoduché a nevyhnutnostou je mat’ preskimany trh. Co na trhu
chyba, po &om je dopyt, sezénnost’ produktov a podobne. Co sme si minule chceli kupit
anenasli sme na trhu ? Je sluzba, ktort nikto v okoli neponiuka ? Mozno prave zacneme
podnikat’ v oblasti, v ktorej sme sa doteraz nepohybovali.

Oblast’, v ktorej uz niekto podnika:

d’al$ia moznost, je najst’ podnikanie, v ktorej uz niekto podnika a pozmenit’ ju, vylepsit’, najst’
sposob, ¢o v nej chyba. Samozrejme, nie je na Skodu, ak napriklad naSi rodinni pribuzni sa
pohybuju v danej oblasti a mohli by sme zacéat’ byt’ partnermi.

14 Ako vytvorit’ podnikatel’sky plan

Zahrani¢né prieskumy odhalili fakt, Ze aZ tretim naj€astejSim dovodom zlyhania podnikania je
prave chybajuci podnikatel'sky plan. Ak si vieme veci €o najlepSie naplanovat,, podnik dokaze
ovela rychlejsie zarabat’ a navySe ziska o 40% vic¢siu Sancu na prezitie. Pre maximalizovanie
Sance na uspech je teda vhodné mat aspoini zakladny podnikatel'sky plan.

Na ¢o potrebujem podnikatel’sky plan?

Predstavme si situdciu, Ze mame moZznost’ sa stretnut’ s potencionalnym investorom, pripadne
¢lovekom, ktory by mal zaujem sa s nami podielat’ na projekte. Prisli by sme na dolezité
stretnutie ,,s prazdnymi rukami® ? Predpokladame Ze nie. Preto sa opét’ zdoraziiuje vyhoda
mat’ vytvoreny podnikatel'sky plan. Okrem iné¢ho, podnikatel'sky plan ma svoje vyuzitie aj
v tychto pripadoch:

- ziskanie bankového uveru

- Ziskanie investorov

- ziskanie podnikatel'ského partnera

- Urcenie vlastnych podnikatel'skych planov a smerovania do buducnosti

Co by mal dobry biznis plan obsahovat'?

Na podnikatel'sky plan si treba vyhradit’ dostatocny Casovy priestor, ked’ze nie je zalezitostou
niekol’ko minut. Plan by mal obsahovat’ minimalne tieto Casti:

1) Titulna strana.
2) Zhrnutie podnikatel’ského planu — stru¢ny opis principov podnikatel'ského
napadu, hlavné body, zakladné informacie o produkte alebo sluzbe.



3) Opis spolo¢nosti — vizia do buducnosti, ciel’ podniku.

4) Produkt alebo sluzba — v tejto Casti je dolezité, ¢o najlepSie a najpresnejSie opisat’
produkt alebo sluzbu, ktorti chceme poskytovat’. Nachadza sa v nej odpoved’ na otazku
- preco je nas napad jedineény a lisi sa od konkurencie.

5) Trh akonkurencia — informacie o aktudlnej situacii na trhu v danej oblasti
podnikania a najvacsich konkurentoch.

6) Marketingovy a predajny plan — dolezitl Cast’ planu predstavuje marketing — ako
chcete presvedcit’ zékaznikov, aby si kupili vas produkt alebo sluzby, akym sposobom
a na aku vekovu kategériu sa zamerat’, prvky reklamy, komunikacie. Je samozrejmé,
mat’ predstavu aj o cene produktu ¢i sluzby.

7) Stratégia — je vhodné vytvorit' si plan rozvoja podniku, ako bude podnik
postupovat, na ¢o sa zamerat, zktorych silnych stranok treba tazit' a naopak
nezabudat’ na nedostatky a pripadne ich vylepSenie v budicnosti. Umoznuje predvidat’
mozné rizikd a predvidat’ krizové situdcie. Na to sa vyuZiva aj takzvand SWOT
analyza:

strengths - silné stranky, vlastnosti, schopnosti, ktoré napomahaju dosiahnutiu ciel’a,
weaknesses - slabé stranky, nedostatky, ktoré by mohli stazit’ dosiahnutie ciel’a,
opportunites — prilezitosti, vonkajsie podmienky, ktoré mozu dopomdct’ k dosiahnutiu
ciel’a, threats — hrozby, mozné rizika.

8) Plan vyroby — ¢o najpodrobnejSic opisat’ spdsob vyroby produktu alebo
poskytovania sluzby (material, dodavatelia surovin, vyrobny proces produktu)

9) ManaZzment — tato Cast’ je venovana organizacnej Struktire podniku. Zlozenie,
resp. rozdelenie persondlu, riadiaci manazment. Stru¢ne zdoraznit schopnosti,
pripadne Uspechy pracovnikov

10) Finanény plan - najddlezitejSia a zaroven najzlozitejSia Cast’ podnikatel'ského
planu. Je potrebné pracovat’ s realnymi &islami a nebyt’ prili§ optimisticky. Uétovné
vykazy v skratenej formy (sGvaha, vykaz ziskov a strat, vykaz cash flow — vykaz
0 toku penazi) by na prvé roky nemali chybat’. Odbornejsi plan by samozrejme mohol
predstavovat’ moznost’, ako napriklad ziskat’ bankovy tver, ako sme uz spominali na
zaciatku tejto kapitoly.

Dobre spracovany podnikatel'sky plan je jeden z krokov, ako zvysit' svoju Sancu na uspech.
Treba ho postupne vyvijat, svoje ndpady zapisovat' a aZz v konecnej faze sa spiSe podla
uvedenej Struktiry. Plan je vhodné predloZit’ svojim blizkym, ktory jednak népad neukradnt
a objektivnou kritikou pomdézu zdokonalit’ napady.

1.5 Zivnost’ alebo s.r.o.

Existuje viacero sposobov ako podnikat’. Skratky za ndzvami firiem (ako napriklad s.r.o., a.s
...), ktoré sme doteraz mozno prehliadali, prave predstavuju formu podnikania. Pre nas, ako
Studentov prichadzaju do uvahy iba dve moznosti — ato ako zivnostnik alebo spolo¢nost’
S ru¢enim obmedzenym (s.r.0.). Su to najcastejSie formy podnikania na Slovensku. Obe formy
maju svoje pre a proti av mnohych prikladoch sa odliSuje prevadzkovanie tychto foriem
podnikania. Otazkou vSak je, €o je pre nas Studentov vyhodnejsie.



1.6 Vznik podnikania/zaloZenie Zivnosti

Zalozenie zivnosti patri medzi najjednoduchsi sposob, ako zacat” podnikat. V prvom rade
treba pripomenut, ze podnikat’ ako zivnostnik je jednoduchsSie a lacnejSie ako pri spolo¢nosti
S ruenim obmedzenym. Samotné zalozenie stoji za kazdd volnt Zivnost’ iba 5€ a za kazdu
remeslentt alebo viazant zivnost 15€. Vel'mi dodlezité je podotknut, ze oficidlne nie je
potrebny ziaden finan¢ny vklad. VSetky potrebné dokumenty sa daju vybavit na jednom
mieste (obvodnom ¢i mestskom urade) a dnes je uz aj moznost’ zalozit’ si zivnost’ online. Pri
online vybavovani st sazdby poplatkov poloviéné (7,50€ za remeselnti a viazanu zivnost
a volna zivnost’ je dokonca bez poplatku). Podnikat’ ako zivnostnik sa da takmer okamzite —
ditom ohlésenia (v pripade vol'nej Zivnosti).

V porovnani so Zivnostou je proces zakladania spolo¢nosti s ru¢enim obmedzenym nielen
casovo ale aj finan¢ne narocnejsi. V prvom rade treba spomenut’, Ze na zalozenie spolo¢nosti
S ru¢enim obmedzenym je potrebné vlozit' zédkladné¢ imanie vo vySke minimdlne 5 000€.
Moéze mat’ podobu penazného a nepeniazného vkladu. Od 1.1.2016 bol novelizovany zakon
0 splateni zdkladného imania, v tom smere, Ze uz nie je potrebné sa preukdzat vypisom
z banky o jeho splateni pri zakladani s.r.o. Tato zmena v istom smere ulahuje samotné
zalozenie. Podnik teda fyzicky nemusi pri zakladani disponovat’ sumou 5 000€, avSak pri
uctovnictve je potrebné na ne prihliadat. Mozno ste v poslednej dobe poculi o 1€
»eserockach®, no stdle tento navrh nebol prezidentom schvéleny. Preto stale plati zdkladné
imanie vo vySke 5 000€. Samotné zalozenie je mozné zhrnut' do jednotlivych krokov —
zaloZenie s. r. 0. spisanim zakladateI'skych dokumentov, ziskanie suhlasu daftového uradu so
vznikom spolo¢nosti, ziskanie osvedcenia o zivnostenskom opravneni, splatenie zakladného
imania, vznik s. r. 0. zapisom do obchodného registra. Poplatky pri zakladani sa vy$plhaji na
stovky eur, iba sudne poplatky stoja 330 EUR, plus d’alSie vydaje (overenie notarom, atd’.).
Zalozenie s.r.0. sa dd v dneSnej dobe zalozit’ taktiez online, ¢o vam uSetri nielen Cas, ale
konieckoncov aj peniaze. Na internete existuje mnozstvo firiem, ktoré vsetky formality
a potrebné dokumenty vybavia za nas. Ak by sme sa rozhodli zaloZit' si s.r.o. online,
V pripade, ze mate zaruceny elektronicky podpis, mozete usetrit’ vySe 170€, uz len napriklad
tym, Ze sa neplati spravny poplatok 331,50€, ale 165,75€. Opidt’ zaplatite menej aj pri
zakladani Zivnostenského oprdvnenia. TaktieZ je mozné kupit uz existujucu s.r.o, ¢o vSak
predstavuje v niektorych pripadoch mnohonasobny pociato¢ny vklad na podnikanie.

1.7 Dane a uétovnictvo

Kazd4 forma podnikania vratane Zivnostnika je povinna evidovat a Gctovat’ svoje prijmy
a vydavky. Je taktiez povinna platit’ dane Statu na zaklade vykazov a priznani. Vyska dane z
prijmov fyzickej osoby, teda zivnostnika je 19 %, pripadne 25 %. Na Cast’ zdkladu dane, ktora
presiahne sumu 35022,3 1€ sa uplatiiuje spominana 25% sadzba dane z prijmov. Zivnostnik i
Giétovnictvo uchovava pre pripad datiovych kontrol a inych uradov. Uétovnictvo starsie ako 5
rokov nie je nutné nad’alej uchovavat. Ako Zivnostnik je mozné si vybrat z 3 spdsobov
vedenia uc¢tovnictva :

1) vyuzitie pausalnych vydavkov (najjednoduchsia evidencia)
2) dainov evidenciu (zjedodusené jednoduché uctovnictvo)

3) plnohodnotné jednoduché uétovnictvo



Zivnostnik, ktory vedie u¢novnictvo jednym z tychto spdsobov, vychadza pri vypoéte zakladu
dane z prijmov fyzickej osoby z podnikania z rozdielu prijmov a vydavkov. Moznost’ uplatnit’
si nezdanitel'né Casti zakladu dane na danovnika a danovy bonus patria medzi d’alSie vyhody
zivnostnika. NavySe ak zivnostnik za celé zdanovacie obdobie nedostiahne prijem 1901,67€,
nemusi podavat’ ani daiiové priznanie.

Mnohi tuc¢tovnici sa Stotoziluji s ndzorom, ze uctovnictvo zivnostnika nie je vobec
jednoduché. Na druhej strane je nespocetne vel'a zivnostnikov, ktori si vedl uctovnictvo sami,
¢o v pripade akejkol'vek obchodnej spolo¢nosti s podvojnym uc¢tovnictvom nie je mozné.

V pripade spolo¢nosti s ru¢enim obmedzenym sa musi viest podvojné tétovnictvo. Podvojné
uctovnictvo je podstatne zlozitejSia forma vedenia uctovnictva ako spomenuté jednoduché
uctovnictvo. ZjedoduSene povedané, vedie sa evidencia vynosov a nakladov a oddelene sa
sleduju prijmy a vydavky suvisiace s tymito vynosmi a ndkladmi. Zaklad dane vychadza
Z rozdielu vynosov andkladov. Podstatnou nevyhodou podvojného tuctovnictva je, Ze
akonahle je vystavena faktira, bez ohl'adu na to, ¢i bola zaplatena alebo nie, podnikatel” plati
dan. Pre porovnanie, pri jednoduchom t¢tovnictve plati pravy opak — dan podnikatel’ plati iba
vtedy, ak doslo k zaplateniu, respektive k thrade. Sadzba dane z prijmov pravnickej osoby
(teda aj pre s.r.0.) je 22 %.

Aj v roku 2016 netreba zabudat’ na daniova licenciu, resp. minimalnu dan a to 480€, 960€
alebo 2 880€. NovozaloZzené spolo¢nosti maju prvé zdanovacie obdobie ,,al'avu“ od tohto
poplatku.

S.r.0. nema moznost’ viest’ dafiova evidenciu ani si uplatiiovat’ pausalne vydavky. Je potrebné
si uvedomit’, Ze na vedenie podvojného uctovnictva je potrebna externd firma, pripadne
uctovnik/uctovnicka, ktord vam uctovnictvo bude spravovat. V skutocnosti to predstavuje
d’alsi naklad pre prevadzkovanie spolo¢nosti s rucenim obmedzenym.

1.8 Odvody

Zivnostnik je prvy rok oslobodeny od poplatkov, resp. odvodov do Socialnej poistovne.
Vyska odvodov sa vypocita z prijmov z podnikania alebo inej samostatnej zarobkovej
¢innosti alebo z vynosu suviciaceho s podnikanim za minuly rok. Do Socidlnej poistovne sa
platia povinné odvody na tieto poistenia:

- nemocenské poistenie 4,4 % z vymeriavacieho zakladu,

- starobné dochodkové poistenie 18 % z vymeriavacieho zékladu,

- invalidné dochodkové poistenie 6 % z vymeriavacieho zékladu (neplati ho starobny
ddéchodca a predCasny starobny dochodca),

- do rezervného fondu solidarity 4,75 % z vymeriavacieho zédkladu

Spolu je sadzba povinnych odvodov do Socidlnej poistovne 33,15% z vymeriavacieho
zakladu. Minimalny vymeriavaci zéklad je od 1.1.2016 429€, ktory je stanoveny 50%
priemerne] mesacne] mzdy spred 2 rokov (v roku 2014 bola priemernd mzda 858€).
Vyska minimalnych mesaénych odvodov do Socidlnej poistovne od 1.1.2016 bude 33,15% zo
429 €, ¢o je 142,20 €.

Ak Zivnostnik bude dosahovat’ prijmy vysSie ako 5148€ za rok 2016, od 1.7.2017 musi zacat’
platit’ poistné do Socialnej poistovne. Plati pravidlo, Ze ¢im viacej zarobite, tym vicSie
odvody budete platit’. Odporuca sa vSak platit’ odvody asponn v minimalnej vyske, pretoze je



potrebné podotknut, ze ak zivnostnik neplati odvody do Sociédlnej poistovne, dané obdobie sa
mu nezapocitava do dochodku. Taktiez nema narok na socialne davky, napriklad nemocenské.

Zivnostnik musi taktiez platit odvody do zdravotnej poistovne, ato hned’ po zaloZeni
zivnosti. Zdratovné poistenie slizi na preplatenie zdratovné vykony lekarom a nemocniciam.
Vyska zdravotnych odvodov pre zivnostnikov je 14% z vymeriavaciecho zakladu. Pre
zdravotne postihnutého alebo pre poberatela invalidného déchodku je sadzba znizend o
polovicu na 7%.

Vyska minimalnych mesacnych odvodov do zdravotnej poistovne od 1.1.2016 bude 14% zo
429 €, ¢o je 60,06 €. Pre zdravotne postihnutého alebo poberatel’a invalidného dochodku bude
vyska minimalnych mesa¢nych odvodov do zdravotnej poistovne 7% zo 429 €, ¢o je 30,03 € .

V spolocnosti s ru¢enim obmedzenym nie je vySka odvodov stanovend na zéklade vysky
prijmov, ale od pozicie konatel'a v spolo¢nosti. Pri s.r.0., kde je konatel’ iba jedna osoba, je
bezné, ak konatel’ vystupuje ako osoba, ktord nema narok na odmenu. Konatel’ teda neplati
odvody do socialnej poistovne, ked’Zze nema uzavreti zmluvu so spolo¢nostou a na odmenu
za vykon funkcie nema narok. To vSak neplati pre zdravotné poistenie, ktoré je povinné platit’
aspof V minimélnej vysike 60,06 € pre rok 2016. Ak by bol konatel' SZCO, poistencom §tatu
(Student, materska dovolenka ...) alebo by bol zaroven zamestnancom v danej alebo inej
spolo¢nosti, odvody do zdravotnej poistovne by platit’ nemusel. V tomto pripade je vsak
konatel'ov prijem iba podielom zo zisku spolo¢nosti. Je potrebné uviest’, Ze podiely na zisku
sa nepovazuju za prijem zo zavislej Cinnosti a tiez nepodlieha zdaneniu, ked’Zze podiely na
zisku sa rozdeluju az po zdanenom zisku spolocnosti (dan zo zisku 22%) po skoncéeni
uctovniho obdobia. Z tychto podielov je potrebné uhradit’ odvody do zdravotnej poistovne,
ato vo vysSke 14%, avSak socialne odvody sa z neho neplatia. Existuju tiez d’alSie sposoby
ako viest’ s.r.o, ako napriklad konatel’, ktory dostdva odmeny pravidelne/nepravidelne alebo
konatel’, ktory nedostdva odmenu, ale ma uzavretu pracovnu zmluvu so spolo¢nostou.

19 Rucenie

Medzi najvi¢sie nevyhody Zivnosti patri prave rudenie. Zivnostnik rudi za svoje zavizky
celym svojim majetkom — teda aj osobnym majetkom a aj majetkom svojej rodiny. Ak sa
dostanete do dlhov a nebudete mat’ splnené zavizky, exektor vam moze siahnut’ doslova na
vSetko (auto, rodinny dom ...) ato do akejkol'vek penaznej hodnoty. Samozrejme pri tejto
vedomosti je vhodné spravit rozne opatrenia, aby sa tymto skutoCnostiam co
najpravdepodobnejsie predislo.

V pripade s.r.o, o aj v samotnom ndzve (spolocnost’ s rucenim obmedzenym) vypoveda, ze
mayjitel’, resp. podnikatel’ ru¢i za svoje zavéizky len obmedzene a to do vysky vkladu (min.
5000€). Preto podnikanie v podobe s.r.o. je bezpec¢nejsia forma, ked’Zze neohrozujete svoj
osobny majetok a taktieZ majetok vasej rodiny.

Zivnost alebo s.r.0. ? Rozhodovanie nie je I'ahké, ale pri vybere treba zvazit' prvotné naklady,
obtiaznost’ a d’al'Sie iné¢ faktory. AK by napriklad zivnostnik dosahoval prili§ velké zisky,
odvody sa budu zvédcSovat. Je rozumné, prvy rok si zalozit’ Zivnost’, rozbehnut” podnikanie
ana zaklade vysledkov a pripadnych uspechov po roku zmenit' formu podnikania na s.r.o.
Vsetko ma svoje pre a proti, preto treba zvazit, kde klady presahuji, a naopak, minusy
ubudaju prave pri vaSom podnikani.



1.10 Preco je Zivnost’ pre Studenta vyhodnejSia

1) Student nemusi platit’ zdravotné poistenie prvé 2 roky od zaloZenia Zivnosti (d’alsie roky je
to 14% z vymeriavacieho zakladu podl'’a danového priznania z 2 rokov).

2) Student (takisto aj bezny podnikatel’) nemusi platit prvy rok odvody do Socidlnej
poistovne. Pri nizkych prijmoch pocas nasledujicich rokov (menej ako 5148€) je taktiez
oslobodeny od odvodov do socidlnej poistovne.

3) Jednoduché zalozenie nizle pociato¢né naklady (5€ za kazda vol'nu zivnost, 15€ za kazda
remeselnu alebo viazanu zivnost’, pri s.r.o je to zhruba skoro 400€ + min. vklad 5000€).

4) Jednoduchsie (menej nakladové) uctovnictvo ako pri s.r.0.
5) Moznost’ uplatnit’ pausalne vydavky, danovy bonus, nezdanitel'né ¢asti zakladu dane.

6) Podnikatel’ plati dane, az ked doslo k thrade faktary.

1.11 Zaver

Na zaciatok Studentského podnikania je vhodné zvolit’ si Zivnost’. NajvyraznejSim plusom by
mali byt spomenuté nizke ndklady na zalozenie a neplatenie odvodov v prvych rokoch
podnikania. Treba vSak uporoznit’ araciondlne zvazit' investicie na zaciatku podnikania,
ked’ze pri zivnosti je rucenie celym svojim majetkom. Nepredpoklada sa, ze by rozhodovanie
podnikatela bolo natol’ko l'ahostajné, Ze by k tomuto riziku mohlo dojst. Aj napriek tomuto
negativu, vyhody Zivnosti stale prevazuji. Na druhej strane, je ur¢ite na mieste vyzdvihnat
s.r.0., ktori by sa oplatilo zalozit, uz popri rozbehnutom podnikani, ktoré vykazuje nejaky
zisk. Najlepsim scendrom by bolo, ak by po 2 rokoch (nastava povinnost’ platit’ odvody), bola
zmenena forma podnikania prave na s.r.o. Tym sa meni §truktiira odvodov na niZSie v pripade
jednotlivca. Avsak nastava povinnost’ pociatocného vkladu, pripadné zaistenie osoby, ktora
vam bude spravovat uctovnictvo. Tieto finanéné ndklady by ale nemali predstavovat
prekazku pri zabehnutom podnikani. Dal§im plusom je rudenie, kedy pri s.r.o. ruéite iba
majetkom spolo¢nosti, ¢im sa da predist’ riziku straty osobného majetku. S.r.o. vSeobecne
pdsobi doveryhodnejsie.
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2 Zakladame Studentsku zivnost’

2.1

Podmienky na ziskanie Zivnosti

Vseobecné podmienky na ziskanie zivnosti

18 rokov,
Sposobilost’ na pravne tkony,
beztihonnost’,

Status STUDENT spliia —

1.

2.2

Student strednej skoly do 26 rokov (tzv. nezaopatrené dieta).

Student denného Studia VS do menej ako 30 rokov a najdlhsie do ziskania
vysokoskolského vzdelania druhého stupna (teda do ziskania titulu Mgr. alebo Ing.).

Student externého Studia VS do 26 rokov.

Student doktorand na vysokej Skole do 30 rokov a ak celkova dizka doktorandského
Studia neprekrocila Standardnu dlzku Studia pre doktorandsky Studijny program v
dennej forme a neziskal uz vysokoskolské vzdelanie tretieho stupna (teda napriklad
titul PhD.).

Student je poistencom Statu aj v obdobi prdzdnin aZ do vykonania Statnych
zaverecnych skusok alebo do zapisu na vysokoskolské Studium druhého stupna alebo
tretieho stupia v dennej forme Studia, ak zapis na vysokoSkolské studium druhého
stupna alebo tretieho stupina bol vykonany do konca kalendarneho roka, v ktorom bolo
ziskané vysokoskolské vzdelanie prvého stupna alebo druhého stupna v dennej forme
Studia.* — www.firmaren.sk

Postup pri zakladani Zivnosti

1. Urcenie obchodného mena, tzn. nazvu zZivnosti

Obchodné meno predstavuje meno, pod ktorym sa budete prezentovat’. Podnikatel je
povinny sa tymto menom preukazovat’ na faktirach, danovych dokladoch a dal'Sich
materidloch. TaktieZ je tymto menom oznacend prevadzka. DoéleZitost obchodného
mena treba zdoraznit, kedZe dokaZe vyraznym spdsobom ovplyvnit' zdkaznika.
Obchodné meno by nemalo byt klamlivé ¢i zavadzajuce, malo by suvisiet
s predmetom podnikania ataktiez dva rozne podnikatel'ské subjekty nemdzu
vystupovat’ pod tym istym menom. Casto je obchodnym menom meno a priezvisko
fyzickej osoby, no v stucasnosti sa stretavame aj s napaditymi nazvami, ktoré maju
uspech medzi zékaznikmi.

Zasady pri tvorbe obchodného mena

Jednoduchost’” — ndzov by mal byt jednoduchy, predsa v jednoduchosti je krasa,
pripadne aby bolo mozné ho 'ahko sklonovat’

11


http://www.firmaren.sk/

VysloviteI’nost’ — 'ahké vyslovnost’ prispieva ku 'ahSiemu zapamitaniu si ndzvu. Ak
planujete podnikat’ predovSetkym na Slovensku, vol'te radsej slovenské nazvy, naopak
Vv zahranicii vol'te ndzvy v angliCtine, o ktorych je zndme ako sa spravne vyslovuja
Zapamiitate’'nost’ — nazov, ktory sa l'ahko zapamédtd pri prvom zhliadnuti na
internete, Casopise €i v televizii.

Originalnost’ — napaditost’ a zaroven originalita, ktorou sa odliSite od konkurencie

Stanovenie predmetu ¢innosti

Je nevyhnutné si stanovit, ¢o bude naplitou vaseho podnikania. Zivnostensky zékon
rozdel'uje zivnosti na 3 druhy — je presne stanovené, ¢o mdze byt remeselnou
zivnostou (vyucenim v odbore/prax nadobudnuta odborna spdsobilost’ — klampiar,
murdr...) a viazanou zivnost'ou (preukdzanie odbornej sposobilosti inym spdsobom —
inStruktor autoSkoly, o¢nd optika ...). Tretim druhom je volnd Zivnost, kde spadaji
vSetky ostatné ¢innosti.

Zoznam presne vymedzenych ¢innosti ndjdeme na internetovych strankach:
Remeselné zivnosti - http://www.szk.sk/rozdelenie-zivnosti/remeselne/

Viazané zivnosti - http://www.szk.sk/rozdelenie-zivnosti/viazane/

Zoznam odporucanych volnych Zivnosti

Vol'né zivnosti - http://www.szK.sk/rozdelenie-zivnosti/volne/ .

Ohlasenie Zivnosti na Zivnostenskom urade
Dokumenty, ktoré bude potrebné vypisat’, resp. dorucit’:

- Formular na ohlasenie Zivnosti — obsahuje osobné udaje, predmet podnikania,
miesto podnikania, stanovenie zodpovednej osoby (ak nemate nadobudnutu
odbornu spdsobilost’ pri remeselnej alebo viazanej Zivnosti a zamestnavate
niekoho, kto tieto podmienky spliia, stanovite ho ako zodpovedného zastupcu),
dobu prevadzkovania Zivnosti — urc¢ita/neurcita.

- Vypis zregistra trestov — na jeho zaklade si zivnostensky trad overi vasu
bezthonnost’, tento dokument si ziskava Urad sam. Uvediete udaje ako datum
a miesto narodenia, mena rodicov.

- Prihlaska na registraciu danovnika na danovy Wrad — nésledne budete
prihlaseny na dafi z prijmov fyzickych osob a obdrzite kartitku DIC (datiové
identifikacné ¢islo) na vasu adresu. Ak potrebujete prihlasit’ DPH, pripadne dan zo
zavislej ¢innosti (mate zamestnancov), je potrebné navstivit’ danovy trad.

- PrihlaSka do zdravotnej poistovne — ked’ze zakladate zivnost, prihlasite sa ako
SZCO (samostatne zarobkovo ¢innd osoba). Do 8 dni je nutné ist’ do poistovne,
kde sa urci vySka preddavkov, ktoré budete mesac¢ne uhradzat’ (min. 60,06 €).

Pri vol'nej Zivnosti je poplatok za kazda jednu vol'nt Zivnost’ 5€, pri remeselnych a viazanych
za kazdu jednu 15€. Doma si preto nezabudnite peniaze na elektronocké kolky a obCiansky
preukaz.

Zivnostensky urad vam nasledne po nahlaseni vyda ICO (identifikacné &islo organizacie) do 5
pracovnych dni.

12


http://www.szk.sk/rozdelenie-zivnosti/remeselne/
http://www.szk.sk/rozdelenie-zivnosti/viazane/
http://www.szk.sk/rozdelenie-zivnosti/volne/

Alternativy ohlasenia Zivnosti

a) Elektronicky — prostrednictvom Ustredného portalu verejnej spravy www.slovensko.sk,
k nej vSak potrebujete vela inych prostriedkov ako napriklad elektronicky obéiansky preukaz,
urcité softvérové a hardverové vybavenie, elektronicky podpis, atd’. Je taktiez potrebna urcita
technicka znalost’, ¢o nepredstavuje najl'ahSiu cestu ziskania zivnostenského opravnenia.

b) Prostrednictvom externého poradcu — Firma, resp. portal, ktory je Specializovany na
ziskavanie Zivnostenského opravnenia. Realne uSetri v prvom rade vas ¢as tym, Ze nemusite
chodit’ po uradoch a aj peniaze, ked’ze ceny su nastavené nizSie ako pri osobnom ziskavani
zivnostenského opravenia na prislusnej inStiticii. Na internete ich najdete viacero —
www.firmaren.sk, www.empowerbiznis.sk, www.podnikajte.sk a mnoho d’alsich.

4. Povinnosti v zdravotnej a socialnej poist’ovni

Po ohlaseni Zzivnosti vas Zzivnostensky urad automaticky prihlasi do zdravotnej
poistovne. V pripade Studenta je nutné tato skutoCnost’ nahlasit’ do zdravotnej
poist’ovne v podobe Specialneho tlaciva na preddavky na zdravotné poistenie. Tlacivo
je mozné si stiahnut’ na stranke vasej poistovne. Student na zaklade tohto tladiva je
oslobodeny od mesacnej platby preddavkov na zdravotné poistenie. V pripade
socialnej poistovne povinnost’ registrovat’ sa vzniké az od 1.7. nasledujuceho roka. To
plati nielen pre Studenta, ale aj pre ostatnych beznych podnikatel'ov. Tato povinnost’
vSak plati, pokial' ste za prvy rok nadobudli prijmy vo vyske viac ako 5148 €.
V opacnom pripade, mate odvodové prazdniny do 30.6. nasledujiiceho roka.

5. ZalozZenie podnikatel’ského uctu

Je vhodné, nie vSak povinné, si vytvorit osobitny (podnikatel'sky) tUcet na
podnikatel'ska ¢innost’. Tym oddelite sikromny ucet od vasSho pracovného, ¢im mdzte
predist roznym nezrovnalostiam. UGet v dnesnej dobe zaloZite aj bez vysokych
poplatkov v roznych bankach.

6. Dalej budete potrebovat

Urcite pri podnikani v sii€asnosti sa nezaobidete bez telekomunikacnych sluzieb
(telefon, internet).

2.3 Vyhody Zivnostnika
Pausalne vydavky

., Pausalne vydavky predstavuju fixnu sumu vo vyske 40% zo suctu prijmov z podnikania a z
inej samostatnej zarobkovej c¢innosti (dalej len “inej SZC”).* - www.podnikajte.sk

Zjednodusene povedané, pausalne vydavky st legalne vydavky, ktoré ndm napomahaju znizit
celkovu dan z prijmu. Maximalna vyska pausalnych vydavkov v roku 2016 je 5040 € rocne.
Zivnostnik si taktiez do svojich nakladov po vypoéte pausalnych vydavkov méze zaradit' aj
odvody do poistovni v danom zdanovacom obdobi. V pripade, ak Zzivnostnik dosahoval
prijmy iba z Casti zdanovacieho obdobia (zaciatok alebo koniec podnikania), md narok na
uplatenie pausalnych vydavkov vo vyske 40% zo zdaniteI'nych prijmov kazdy mesiac a to vo

13


http://www.firmaren.sk/
http://www.empowerbiznis.sk/
http://www.podnikajte.sk/
http://www.podnikajte.sk/

vyske maximalne 420 €. Osoba, ktora ma narok na uplatnenie pausalnych vydavkov v roku
2016 je ta, ktora dosahuje prijem z podnikania, z inej samostatnej zarobkovej ¢innosti alebo
Z pouzitia diela a umeleckého vykonu, avsak nie je platcom DPH, resp. platcom len ¢ast’ roku
2016 (Cast’ zdanovacieho obdobia).

Komu sa pausalne vydavky oplatia ? Kazdy podnikatel’, resp. danovnik musi zvazit', aké
realne naklady ma vykonavanie ¢innosti podnikania. Plati pravidlo, Ze podnikatel'ovi sa oplati
uplatiiovat’ si pausalne vydavky iba v tom pripade, ak ma podnikatel’ nizsie skutocné naklady
bez odvodov do poistovni ako pausalne vydavky bez odvodov do poistovni. Takéto pripady
vacsinou nastavaju, ak je Cinnost’ podnikania o ich vlastnej praci (U€tovnici, programatori,
umelci ...), alebo na ich ¢innost’ nakupuji malo vstupov. Na druhej strane rozhodovanie vam
ulah¢i fakt, ¢i podnikite sam, alebo zamestndvate zamestancov. Spravidla je nevyhodné
uplatiiovat’ si pausalne vydavky, ak niekoho zamestnavate.

Podmienky na uplatnenie pausalnych vydavkov:

Je potrebné a zdroven aj povinné viest' chronologicky evidenciu o prijmoch potrebni na
zistenie zakladu dane a taktiez evidenciu o zasobach a pohladavkach. Na zdklade tychto
evidencii je danovnik schopny zostavit Danové priznanie k dani z prijmov fyzickej osoby
typu B, ktoré je nevyhnutné pri sposobe uplatnovania vydavkov formou pausalnych
vydavkov.

(V prilohdch uvddzame v tabulke priklad na vypocet dane pri uplatiiovani pausalnych
vydavkov).

Nezdanitel’né ¢asti zakladu dane

Vo vSeobecnosti existuje moznost, ako si znizit' dait pomocou nezdanitelnej Casti zdkladu
dane. Zivnostnik ma moznost’ si uplatnit’ nezdanitelné Gasti zakladu dane po séitani prijmov
a ndkladov. Po tomto Sc¢itani vznikne zéklad dane, kedy je mozné si tento zéklad dane znizit’
0 nezdanitel'nt Cast’, a tym platit’ menSiu dan. Vyska nezdanitel'nej Casti teda zavisi od vysky
zékladu dane a zivnotného minima ku 1. januaru prisluSného roka (Zivotné minimum pre rok
2016 je 198,08€). Podl'a danovej legislativy je vyska ro¢nej nezdanitelnej Casti stanovena na
urovni 19,2 nasobku Zivotného minima, t.J. suma 3803,33 €. Tato sumu si mdze odratat
zivnostnik od zakladu dane, ak pri roénom zuctovani dosiahol zédklad dane mensi alebo rovny
ako 100-nasobok zivnotného minima (19 809 €). Naopak ak danovnik tento zaklad dane
prekrocil, to znamenad, Ze zéklad dane mal vyssi ako 19 809 €, nezdanitel'né ¢ast’ dane je suma
zodpovedajuca rozdielu 44,2-nasobku zivnotého minima (8755,578 €) ajednej Stvrtiny
zékladu dane. Ak by bol vysledok nizsi ako nula, nezdanite'na Cast’ zakladu dane sa rovna
taktiez nule. Pokial’ danovnik podnika iba ¢ast’ roku, teda nie celé zdafovacie obdobie, ma
narok znizit’ si zaklad dane o jednu dvanastinu nezdanitelnej Casti zdkladu dane za kazdy
mesiac vo vySke 316,94€.

Zakon umoznuje si znizit’ zaklad dane na tieto polozky:
- na danovnika
- na manZelku (manzela)

- prispevky na starobné dochodkové sporenie (2. pilier)
- prispevky na doplnkové déchodkové sporenie (3. pillier)
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2.4 Online predaj

Zivot bez internetu by si uz malo kto vedel predstavit. Je su¢astou nasho kazdodenného
zivota, preto 21. storo¢ia mozeme pravom nazvat’ ako éra internetu. Internet sa stal jednym zo
zékladnych obchodnych, informacénych, ale aj konzulta¢nych nastrojov.

3

., Pri vzniku internetu stala skvela myslienka, Ze informacie by mali byt pristupné zdarma.
— Cresta Norris, Online predaj

Tato myslienka vSak nedomyslela fakt, ze samotny vyvoj a poskytovanie stoji Cas a peniaze.
V sucasnosti, by sa dalo povedat’, ze l'udia zacali rozmyslat’ opacne. Prichadzajt s otazkami
ako obsah spenazit’ a ako internet vyuzit’ na podnikanie. Internet sa stal jedine¢nym nastrojom
pre ¢innost’ podnikania. Pontika moznost’ profitovat’ v akomkol'vek druhu podnikania. Od
predaja hmotnych predmetov, po predaj tych nehmotnych v podobe sluzieb. Podnikat na
internete moZeme napriklad pomocou inzertnych miest (E-bay, Alliexpress, Amazon, ¢i
slovenské ako Bazos.sk ¢i Bazar.sk) alebo internetového obchodu (E-shop). Treba zdoraznit’,
ze podnikat’ na internete je vyhodné nielen pre poskytovatela, ale aj pre zakaznika.

Vyhody pre poskytovatel’a:

- potencial oslovit’ milidny zdkaznikov po celom svete,

- nevznikaji ndklady na prendjom kamennej predajne a ani skladovacie ndklady —
tym padom je tovar lacnejsi,

- moznost lepsie a efektivnejSie zasiahnut’ ciel'ovu skupinu,

- jednoducha a rychla aktualizacia cien, sortimentu a informacii,

- sledovanie navstevnosti, aktivit a merani pomocou nastrojov Google Analytics,

- 0dozvy zakaznikov v podobe recenzii,

- vernému zdkaznikovi moZnost’ poskytnut’ akcie, vernostné programy, iné vyhody

Vyhody pre zakaznika:

- najviacsou vyhodou je dostupnost’ produktov a sluzieb z pohodlia domova,

- hiZ8ie ceny ako v kammenych predajniach,

- nie je Casovo obmedzené a zakaznik sa mdze v pokoji rozhodnut’,

- produkt ¢i sluzbu si ma moZnost’ overit’ na zaklade recenzii, obrazkov ¢i videi
a porovnavat’ ju s konkurenciou,

- moznost’ vyberu zaplatenia a prevzatia.

2.5 AKo sa presadit’ na trhu

Presadit’ sa na trhu v dnesnej dobe nie je vobec jednoduché. Kym v minulosti prevazoval
dobyt nad ponukou, dnes je to opacne. Vsetkého je vSade vela aje Coraz narocnejSie
vymysliet nipad, ktory by nemal konkurenciu. Samozrejme vSetko zavisi od danych
okolnosti, no je Statisticky dokazané, ze iba 10% zo tzv. Startupov konc¢i UspeSne. Na
presadenie sa na trhu sluzi dobry marketing a reklama. Podnikatelia tito skuto¢nost’ uz dobre
ovladajt, preto su ochotni investovat’ stile viac finanénych prostriedkov prave do reklamy
a dobrého marketingu. Technoldgie idu nesmernou rychlostou vopred, preto su aj stale nové
moznosti a metody ako zdkaznika presvedcit’ o kuipe produktu, ¢i sluzby. Tradicné formy
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marketingu uz nie st zd’aleka také u¢inné ako pred par rokmi. Existujii nové, vel'mi efektivne
formy marketingu ako napriklad:

- Guerilla marketing — predstavuje formu nizkonakladového marketingu, ktora sa
prezentuje najmi svojou napaditostou, nezvycajnostou, no je vel'mi Ilahko
pochopitelna.

- Virdlny marketing — zékladnou myslienkou tejto formy marketingu je ziasiahnut’
velké mnozstvo l'udi prostrednictvom spravy, ktora si nasledne l'udia buda Sirit
medzi sebou, pomocou socidlnych sieti, e-mailov, portalov atd’. Sprava méze mat’
roznu formu ako napriklad text, ¢i video.

- Event marketing — vyuziva sa na velkych podujatiach, akciach, expach, kde sa
kladie doraz hlavne na originalitu a zazitkovost. Tato forma marketingu ma nie len
posilnit’ obl'ibenost’, ale aj zlepSit image podniku. ViacSinou sa vyuziva
sponzoring, s cielom zlepsit’ a upevnit’ vzt'ahy medzi obchodnymi partnermi.

- Product placement — uz nazvu mozno vy¢itat, ze ide 0 typ marketingu, ktory sa
zameriava na umiestnenie produktov s cielom zviditelnit' sa prostrednictvom
filmu, serialu ¢i zndmej osobnosti.

- Greenwashing — princip greenwashingu je prezentovat spolocnost’, ktora sa
zaujima o Zivnotné prostredie a svoje produkty tomu aj prispdsobujii. Castokrat
vSak spolo¢nosti investuju iba minimum prostriedkov na enviromentalny ucel.
Hlavny ciel spociva v ziskani dovery zakaznikov.

Hlavnym cielom marketingu je prildkat' apresvedcit’ zakaznika o kupe produktu alebo
sluzby. Reklama tento ciel' napiha. Coraz viacej sa do popredia dostava elektronicky
marketing, inak povedané digitalny marketing. E-marketing ma obrovsky potencial zasiahnut’
obrovské mnoZstvo potiencionalnych zakaznikov, a to aj globalne. Internetova reklama ma
viacero foriem, no najpouzivanejSie a zarovenl aj najucinejsie st vo forme bannerov a PPC
reklamy (Pay per click) — sponzorovany odkaz. (V prilohach uvadzame obrazky novych
foriem marketingu.)

Marketingova komunikacia

Cielom marketingovej komunikacie je ziskat’ o najviac navstevnikov na webovl stranku.
Najlep$im miestom umiestenia reklamy je jednozna¢ne medzi vyhladavaémi Google a medzi
socialnymi sietami Facebook.

Google.com — je v stcasnosti najdominantnej$im vyhl'adavacom, ktory ma 89,8%-tny podiel
na trhu. Po zadani kl'ai¢ovych slov, resp. frdz sa vo vyhl'adavaci zobrazia odkazy na rézne
webové stranky. Spravidla prvé tri odkazy su platené, ktoré vyuzivaji PPC reklamu. Funguje
na principe, ze zadavatel’ reklamy plati iba za uskuto¢neny klik a nasledné otvorenie stranky.
Pri tejto reklame je dblezité spravne zvolit’ kIiCové slova, synonyma, pripadne pady. Existuju
dokonca aj online programy, ktoré tieto kl'icové slova vytvaraju, ako napr. Google KeyWords
Planner.

Druhé forma reklamy vo vyhl'addvaci Google je optimalizacia pre vyhladavace alebo SEO
(search engine optimization). Zjednodusene povedané¢, SEO ma za Glohu vasu internetova
stranku dostat’ na ¢o navysSie miesto vo vyhladavani. Redlne to znamena, Ze po zadani
kl'acovych slov vas odkaz vyskoc¢i ako prvy (hned’ po platenych reklamach), pripadne ¢o
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najvyssie. Za kliknutie sa neplati, no optimalizacia SEO vyzaduje vysokl technicku zru¢nost’.
Podstatou je znalost” algoritmu, ktory vyhl'adava¢ pouziva na zoradenie vysledkov.

Facebook — je celosvetovo najzndmejsia socialna siet. Specifikom socialnych sieti je moznost
vytvorit’ obsah a nasledne ho zadarmo uverejnit’ na internete. Az 84% zisku Facebooku v roku
2012 pochadzalo prave zreklamy. 728 mil. uzivatelov navstivi kazdodenne Facebook
a priemerna mesac¢na ucast je 1,19 mld. navstevnikov. Prave preto sa stal Facebook
efektivnych nastrojom na propagaciu produktov ¢i sluzieb na internete. Moznost viest’ cielenti
marketingovu kampan a l'ahko ziskat zékaznikov sposobilo, Ze prave Facebook sa stal
jednym s najvyraznejSim marketingovym prvkom.

2.6 Ako ziskat’ finanénu podporu na podnikanie
., 74% mladych podnikatelov zacinalo s kapitalom mensim ako 5 000€.
Iba 3 z 10 mladych podnikatelov maju na start k dispozicii dostatok kapitalu. ©“ — zmps.sk
Mikropozi¢ky — Slovak Business Agency

, Hlavnym cielom programu, ktory ma pod patrondtom SBA je spristupnit financné
prostriedky podnikatelom formou uveru za zvyhodnenych podmienok. Mali a stredni
podnikatelia casto nardzaju v komercnych bankdach na tazko pristupné uverové zdroje na
financovanie podnikatelskych zamerov. Mikropozickovy program je oproti podmienkam
V banke nastaveny tak, aby sa k nemu dostalo ¢o najviac podnikatelov. Podmienky ziskania
pozicky su jednoduchSie ako v komercnych bankdch. *“ www.sbagency.sk

Europsky investi¢ny fond

Eurépsky investiény fond (EIF) poniika prostrednictvom réznych bank (CSOB, UniCredit,
OTP, Sperbank ..) zvyhodnené uvery pre malych a strednych podnikatelov. Hlavnymi
vyhodami je I'ahSia dostupnost’ Giveru, nizka trokova sadzba a vyssi limit na Gveroch krytych

EIF. www.eif.org
ZdruZenie mladych podnikatelov Slovenska

»INasou viziou je stat' sa hlasom mladych podnikatelov a podnikateliek, ktory bude obhajovat
ich zaujmy v inStituciach formujucich podnikatelské prostredie v SR a vytvarat’ mosty medzi
uspesnymi podnikatelmi dneska a zajtrajska.

Zdruzenie mladych podnikatelov Slovenska (s oficialnou skratkou ZMPS) bolo zalozZené
Vroku 2010 ako organizacia zdruzujuca slovenskych podnikatelov do 40 rokov. Hlavnym
dovodom vzniku bola nedostatocna pozornost venovand podpore mladej generdcie
podnikatelov, v ktorej je buducnost’ podnikania na Slovensku. Vzhladom na to, Ze mladym
ludom nechybaju dobré napady, ale hlavne skusenosti, kontakty a kapital, ma Zdruzenie
mladych podnikatelov Slovenska ambiciu vykonavat najmd aktivity, ktoré pomozu zlepsit

tento stav. “ WWW.zZmps.sk
Biznis anjeli

., Zdruzujeme uspesnych podnikatelov a manazérov, ktori chcu investovat svoje skiisenosti,
cas a peniaze do startupov. Sme prvou sietou podnikatelskych anjelov v SR, ktora vznikla v
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roku 2011 a nasim poslanim je podpora rozvoja inovdcii a podnikania nastupujicej generdcie
podnikatelov.  www.businessangels.sk

Podnikatel’ské sut'aze
Predstavuji moznosti pre mladych, ktori sa prezentuju svojimi napadmi ako napriklad:

Mlady inovativny podnikatel — www.invencia.sk alebo JA Business Idea —
www.jaslovensko.sk .

Podobnou formou sa ponukaji moznosti pre Zeny podnikatel’ky:

Top 10 zien biznisu — www.topl0zien.hnonline.sk resp. Podnikatel’ka Slovenska —
www.podnikatelkaslovenska.sk
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3 Ciele prace

V stéasnosti je tizba podnikat’ ¢oraz viac popularnejSia. Podnikanie predstavuje spdsob, ako
zarobit’ neobmedzené mnozstvo penazi, ved’ vzdy je lepSie mat’ nieco vlastné, ako pracovat’
pre niekoho za ,,par korun®. Bohuzial’, zijeme v dobe, kedy sa ¢lovek zarad’uje do spolo¢nosti
podr'a toho, aké ma auto, kol’koizbovy ma byt a kol’ko miestne &islo ma na uéte. Clovek hlada
sposob, ako ¢o najviac zarobit, aby vedel zabezpecit’ seba a pripadne aj rodinu. Polozi si
otazku ako ? Sme presvedceni, ze takmer kazdému napadne podnikanie. Pri slove podnikanie
si ¢lovek predstavi obrovska firmu, muza alebo Zenu v strednom veku, v obleku a s drahym
autom v garazi. Hned’ pri tejto predstave, jeho motivacia klesne , ked’ si pomysli, Ze som
Student, pred sebou maturita, na uUcte niekol’ko stoviek eur, plna hlavu problémov
a 0 podnikani viem minimum. Takmer nepredstavilna myslienka vSak ? Sme Studenti, oplati
sa nam vobec podnikat ? Mnohi si pomyslia, Ze ti najvicsi podnikatelia st ulite nejaki
mafiani. Povedzme si pravdu, kol’kokrat si pomyslite, ked’ okolo vas prejde 100 000€ auto, ze
urcite clovek peniaze nan nemohol zarobit’ tvrdou pracou a spravodlivo. Je to pochopitelné,
ked'ze média velakrat vyhladavaju hlavne senzacie o danovych podvodoch vo firmach,
0 tom, kde unikli miliéony eur na onaky projekt a podobne.

Vicsina l'udi v akomkol'vek veku si povie nezmysel, mlady nema skusenosti, nemé Sancu sa
uchytit, kde na to zoberie peniaze a podobné negativne vyroky. Tato praca je urena prave
pre tych, ktori tieto odradzajlice vety nepocivaji a maju v sebe nieco, ¢o by chceli odovzdat’
verejnosti a zaroven priniesli nieCo aj pre seba v podobe zarobku. Chceli by sme taktiez
poukazat’ na to, ze prave mladi 'udia maja potencial priniest’ na trh nieco nové a kreativne, ¢o
je momentalne ,,in“. Ved’ kto ma lepsi prehlad v socidlnych sietach, novych modnych
trendoch, aplikaciach? Prave to je dovod, preco Studenti, respektive mladi 'udia maju Sancu sa
uchytit’. Ciel'om nasSej prace je navod, ktory ukaze mladym, ako zacat’ svoj napad premienat’
na skuto¢nost. Od moznosti vybrat' si spravnu formu podnikania, vytvorenia
podnikatel'ského planu, aZ po ziskanie informacii o vyhodach online predaju, marketingu, ¢i
tipoch, ako ziskat finanéni podporu. V nasSej praci sme sa snazili €o najlepSie
a najjednoduchsou cestou ukazat’, Ze podnikat’ ako Student je nielenze mozné, ale dokonca aj
vyhodné.
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4 Metodika prace

Z vlastnej iniciativy som zistoval informacie, ako zacat’ podnikat’ vV podobe ¢lankov na
r6znych biznis portaloch.

Podarilo sa mi osobne sa porozpravat’ s pracovni¢kou Zivnosteského uradu v Bratislave.
Spolu sme preberali vhodny vyber formy podnikania. Taktiez som viedol rozhovory s dvomi
uctovnickami, ktoré mi radili, akymi spdsobmi sa dé znizit’ dan, aké vyhody ma Student a ako
viest' uctovnictvo. Skratka podnikat’ pri minimalnom vklade, s ¢o najmens$imi vydavkami
a zaujimavym ziskom. Konzultoval som s kamaritom, absolventom Fakulty manazmentu
Univerzity J. A. Komenského v Bratislave, ktory svoju diplomovu pracu venoval novym
trendom marketingovej komunikacie.

Po precitani knih o online predaji, internetovych obchodoch a réznych ¢lankoch na internete,
som si vytvoril obraz, o vSetko je redlne potrebné na to, aby Student mohol zacat’ podnikat’,
aby sa uberal spravnym smerom a bol Uspesny.

Mal som moznost’ ziskat' pristup k informéciam, ktoré by mohli pomdct inym, d’alSim
iniciativnym Studentom ako som ja. Bol som presved¢eny o tom, Ze Studenti nemajii takmer
ziadne informacie o podnikani, o odvodoch, 0 marketingu. Bol som presvedc¢eny, Ze navod
ako zaCat’ podnikat’ ako Student, tu eSte nie je a Studentom by ulahcil zaciatok vlastného
podnikania. Prave preto som sa rozhodol zacat vyskum v podobe dotaznika, kde sa moje
hypotézy potvrdili. Tento impulz ma naviedol k napisaniu prace.

V struktare SOC som nasledne vietky nadobudnuté informacie zhrnul to témy ,,.Som §tudent
a chcem zacat’ podnikat.* Obsahuje informacie, ktoré som zhrnul z internetovych zdrojov,
knih a osobnych stretnuti.
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5 Vysledky prace a diskusia

Mladi iniciativni l'udia nemaji dostatok informacii na to, aby svoje kreativne napady
premenili na skutocnost’. Nie eSte, aby svojimi ndpadmi zardbali peniaze. VSetky informacie
nemaju moznost’ ziskat’ ani v §kole aak sa snimi stretli, tak velmi okrajovo. Ziskanie
dostatoéného mnozstva kvalitnych informacii z prvej ruky na zaciatok podnikania je nie len
zdihavé, ale aj naroéné. Doékaz neznalosti v oblasti podnikania a marketingu vidiet vo
vyskume, ktory bol uskutocneny medzi ziakmi Hotelovej akadémii Ludovita Wintera
Vv Piestanoch. Chcel by som pripomenut’, ze v ramci Studia mame predmety, ktoré s touto
¢innostou suvisia. AvSak ani zd’aleka nie su dostatocné na to, aby Student bol schopny zacat’
podnikat’. Vyskum mal podobu dotaznika, kde boli polozené otazky na tému podnikanie ako
Student, odvody s nim spojené a prvky marketingu. Dotaznik vyplnilo 100 §tudentov od 1. po
5. ro€nik.

Vysledky st nasledovné:
Rozmysral si nad tym, Ze by si sa z teba mohol/mohla stat’ podnikatel’’podnikatel’ka ?

Az 88% zo Studentov rozmysla VStudentskom veku, ze by sa mohol stat
podnikatel'om/podnikatel’kou. Je to jasny dokaz, Ze navod pre §tudenta, ako zacat’ podnikat’
pomoéze mladym 'udom dosiahnut’ tento ciel’.

Y W

Aj pre podnikanie st nevyhnutné informacie, mysli$ Ze ich mas dostato¢né ?

40 respondentov nedisponuje dostatoénymi informaciami. Najviac ato 46 respondentov
uviedlo, ze nevie posudit, ¢i ma dostato¢né informacie. Predstavuje to fakt o neznalosti
vSetkych nevyhnutnych naleZitosti, ktoré su spojené so zacatim a prevadzkovanim
podnikatel'skej ¢innosti. 14 Studentov odpovedalo kladne.

Student-podnikatel’ ma mnoZstvo vyhod. Vie§ o tom ?

Viac ako polovica Studentov vie o vyhodach Studenta-podnikatela, avSak na zaklade
predoslého zistenia usudzujeme, ze Student nemé dostatoné znalosti o samotnom podnikani .
Tym st myslené vSetky povinnosti od zaloZenia aZ po prevadzkovanie ¢innosti podnikatela.
46% Studentov ani netusi, o vyhodach, ktoré ako Student-podnikatel’ ma.

Co je pre $tudenta vyhodnejsie si zaloZit’ ?

Je zaujimavé sledovat’ fakt, Ze iba 42 respondentov uviedlo, ze Zivnost' je vyhodnejSia pre
Studenta. Pri 40 respondentoch je otdzkou, ¢i na zéklade predoslych grafov, je relevantné
usudit, ¢i Student vie, ze napriklad iba zalozenie S.r.0. spolu s povinnym pociato¢nym
vkladom sa vySplhd na tisicky eur. Podl'a méjho nazoru, keby Student vedel o tychto faktoch,
preferovali by moznost’ zalozit’ si zivnost’. 18 Studentov uviedlo, Ze nevie, ¢o je vyhodnejsie.

Student-podnikatel’ ma aj povinnost’ platit’ odvody, vyber tie spravne:

Neznalost’ Studentov o odvodoch ich viedla k pomerne Castym nespravnym odpovediam.
Najviac respondentov ato 40 respondentov, oznacilo spravne pri odpovedi, Ze Student
nemusi platit’ zdratovné odvody po predlozeni dokladu 0 nédvsteve Skoly, ¢o povazujeme za
uspech. Najviac respondentov zakruzkovalo nespravnu odpoved: ak neplatim odvody do
zdratovnej poistovne, nemam narok na lekarske oSetrenie — a to konkrétne 28, ¢o je pomerne
vysoky pocet. Pri logickom uvazovani, vSak tato odpoved’ predstavovala jasny ,,chytak®.
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Student-podnikatel’ ma aj povinnost’ platit’ odvody, vyber tie spravne:

Fakt, ze Student nedisponuje dostato¢nymi informaciami dokazuje graf, ktory ukazuje, Ze iba
2% dokazali uviest’ vSetky spravne odpovede. 56% uviedlo 1 spravnu odpoved’ spomedzi 6
moznosti a az 27% nedokézalo spravne ur€it’ ani jednu spravnu odpoved’.

Aké su najefektivnejSie miesta na internete na umiestnenie reklamy ? Vyber 2 moZnosti.

Moznosti a pestrost’ internetu a socialnych sieti ukazali, ze mladi l'udia nielenze poznaju
internet a socialne siete, ale dokonca vedia o miestach vhodnych na umiestnenie reklamy. To
dokazuje vysledok ukazany v grafe, kde az 77 Studentov uviedlo Facebook ako miesto pre
efektivnu reklamu, 68 Youtube. Z nasho pohladu aso ziskanymi informaciami, sme
ocakavali vac¢sie zastupenie pri odpovedi Google, ktort uviedlo iba 39 Studentov. Minimum
respondentov uviedlo iné miesta, ktoré nie su primarne efektivne, na umiestnenie reklamy.
Dolezité je zdoraznit’ fakt, Ze mladi 'udia vedia, kde v sucasnosti st umiestiiované reklamy v
prostredi internetu a socialnych sieti.

Aké su celosvetovo najznamejSie webové stranky na predaj a nakup produktov ? Napis
aspon 2.

Posledna otazka dotaznika predstavovala otvorent odpoved’, kde Studenti sami urcovali
celosvetovo najznamejSie webové stranky na predaj a ndkup. Najviac respondentov uviedlo
E-bay, dalej Alliexpress a Amazon . 16 Studentov nevedelo uviest’ ani jednu webovu stranku.
13 Studentov uviedlo iné odpovede. Vysledok vsak ukazuje, Ze mladi 'udia by dokazali svoj
produkt umiestnit’ na vhodnii webovu stranku S c¢o najvy$$im potencialom predaja, pri
vysokom pocte navstevnikov tychto webovych stranok.

(Dotaznik a jeho grafické vyhodnotenie uvadzame v prilohach, priloha €. 1, grafy ¢. 1 — 8).
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6 Zaver

Vyborny napad je samozrejme predpokladom k tispechu. No ani zd’aleka to nie je vSetko.
Predstavuje dobry zaciatok dlhej cesty za slobodou a ziskom. Chce to nielen odhodlanie, ale
aj trpezlivost avela tvrdej prace. Vela zaCinajucich podnikatel'ov si mysli, Ze po par
mesiacoch ¢i roku si budi uzivat’ vysnivany luxus, ¢o vobec nie je pravidlo a v sucasnosti je
pravdepodobnost’ ¢oraz mensia. Trh je presyteny, ponuka prevazuje nad dopytom, ¢lovek ma
moznost si vyberat zrdoznych ponuk. Ludia vsSak stdle hladaju kvalitu, néapaditost’
a originalitu. A tej je na trhu malo. Student svojim ,,mladym* myslenim mé velk( $ancu tieto
vlastnosti uspokojit’.

Na strednej Skole je student vo veku, kedy postupne zacina rozmysl'at, akym smerom sa bude
d’alej uberat. Sme presvedceni, ze podobné myslienky napadnu viacerych. lde o rozhodnutie,
ktoré vyvolava pocit neistoty a mozno aj strach. Niekto chce pokracovat’ v §tidiu na vysokej
skole, niekto odist’ do zahranicia a d’alsi sa chce ¢o najrychlejSie zamestnat’. Ostala eSte jedna
moznost’. MoZnost’ postavit’ sa na vlastné nohy, investovat’ peniaze, ¢as a energiu do niecoho
¢o ma bavi, do nie¢oho vlastného. Tou moznost'ou je podnikanie.

Praca ,,Som S$tudent a chcem zacat' podnikat.“ predstavuje sthrn informacii, ktoré moézu
Studentovi napomdct’ k rozhodnutiu zacat’ vlastna podnikatel’sku ¢innost” a zaroven poniuknut’
mu moznosti, ktoré st nielen finanéne nenaro¢né, ale aj efektivne a moderné. Mozno ho
odradia prave vsetky povinnosti a sustredi sa na int ¢innost. Mozno ho posunti o krok vpred k
tomu, aby zacal konat’.

Vysledky prace ukazali, Ze Studenti, ktori rozmysl'aju a zaroven by chceli zacat” podnikat,
potrebuji  doplnit’ informacie o podnikatel'skej cCinnosti. Vieme konsStatovat, ze tieto
informacie Studentom chybaju.

Tato praca, by to mala priniest mladym P'udom zdoraznenie vyhody, ktorymi Student
disponuje a usmernenie na ¢o najvyssiu pravdepodobnost’ na tspech.

Na zéklade ziskanych poznatkov sme sa rozhodli vytvorit' kratku brozaru so zhrnutymi
informaciami o Studentskom podnikani ajeho vyhodach. Brozury budu k dispozicii v
priestoroch Skoly a radi by sme ich ponukli aj iradom prace vo viacerych mestéach.
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7 Zhrnutie

Az 88% zo 100 opytanych respondentov premyslalo v Studentskom veku nad tym, Ze by sa
mohli stat’ podnikate’om/podnikatel’kou. Iba 2% Studentov vedelo vybrat' spravne moznosti
v otazke Studentskych odvodov. Nie su to jednozna¢né fakty na to, aby Student mal
jednoduchy pristup k informaciam, ktoré mu ukazu, ¢o vSetko podnikanie prinasa ?

Hlavnym cielom tejto prace bolo ukéazat, ako svoj népad napisat’ na papier vo forme
podnikatel'ského planu. Podlozenymi faktami urcit’ spravnu formu podnikania pre Studenta,
tj. zivnost anasledne podrobnymi krokmi ju zalozit. Opisat nevyhnuté ¢innosti spojené
S podnikanim ako si vedenie utovnictva a platenie odvodov a dani. Zdoéraznit' vyhody
internetového podnikania spolu s prvkami marketingu. Ana zaver ziskat prehlad
0 moznostiach, ako ziskat’ finan¢nu podporu z réznych zdrojov.
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Prilohy
Priloha ¢.1 Dotaznik
Mily spoluziak,
mas napad, ktory by t'a v budiicnosti mohol zivit' ? Robis nieco, ¢o t'a bavi a chces, aby si za
to dostaval peniaze ? Potom vypli tento dotaznik, kde zistis, ¢i mas dostato¢né informacie na
to zacat’.
RozmysTal si nad tym, Ze by si sa z teba mohol/mohla stat’ podnikatel’/podnikatel’ka ?
ano  nie
Aj pre podnikanie su nevyhnutné informécie, mysli§ Ze mas dostatocné ?

a) ano b) nie ¢) neviem posudit’

Student-podnikatel’ ma mnoZstvo vyhod. Vie$ o tom ?

ano  nie
Co je pre studenta vyhodnejsie si zalozit ?

a) zivnost’ b) s.r.o C) neviem

Student-podnikatel’ ma aj povinnost’ platit’ odvody, vyber tie spravne:

a) Cim viac zarobim, tym niz§ie odvody platim

b) Nemam povinnost platit’ odvody do zdravotnej poistovne, po predloZeni dokladu

0 navsteve Skoly

c) Odvody do socialnej poistovne platim vo vyske 33,15% vymeriavacieho zakladu

d) Setrim si na dochodok, aj ked’ neplatim odvody do socialnej poistovne

e) Prvy rok odvody do socialnej poist'ovne platit’ nemusim

f) Ak neplatim odvody do zdravotnej poistovne, nemam narok na lekarske oSetrenie
Aké su najefektivnejSie miesta na internete pre umiestnenie reklamy ? Vyber 2 moznosti.

a) Youtube b) Yahoo c) E-mail d) Google

e) Instagram f) Twitter g) Snapchat h) Facebook
Aké su celosvetovo najznamejSie webové stranky na predaj a ndkup produktov ? Napi§ aspon

Dakujem © Emil Adamkovig, 24.1.2016
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Obrazok ¢.2 Guerilla marketing

http://lwww.guerrillafreelancing.com/wp-content/uploads/2010/07/guerrilla-marketing-
example-4.jpg

Obrazok ¢€.3 Guerilla marketing

- 3
N0J'Tddiid ©)

- ’..
»

https://dounplxsvevsn.cloudfront.net/wp-content/uploads/2015/02/06140713/Nike-guerrilla-
marketing.jpg
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Obrazok ¢.4 Viralny marketing

https://calxtopic5.files.wordpress.com/2013/12/viral-mkt3.jpg

Obrazok ¢.5 Event marketing

Ay

http:/urbanemedia.co/fi les/2011/09/Pictures-Urbane-Way-Event-Marketing-.jpg
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http://urbanemedia.co/files/2011/09/Pictures-Urbane-Way-Event-Marketing-.jpg

Obrazok ¢.6 Product placement

http //|ntumvec0nsumer com/blog/wp content/upIoads/2015/05/product placement.jpg

Obrazok ¢.7 Greenwashing

% - e~

http://www.greenwashingindex.com/wp- content/uploads/2299 651_general- motors-
greenwash.jpg
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Obrazok ¢.8 PPC reklama a SEO Efekt

Google

chcem zacat podnikat’ ER !,

Vsetko Obrazky Videa Spravy Mapy Viac v Vyhladavacie nastroje

Priblizny pocet vysledkov: 36 200 (0,35 sekund

Podnikatelské napady - jaslovensko.sk
www_jaslovensko.sk/veltrh v
JA Veltrh podniktel'skych talentov pod zastitou prezidenta SR

Zarobte az 250€ za den - jaspravim.sk
www_jaspravim.sk/praca-z-domu ¥

Pontknite ¢o ste ochotni urobit a za kolko. Zarobte si z domu uz dnes

Mate lahodny hlas — Vies vyrabat Sperky — Ponuknite kreativne texty

Podporujeme inovacie - sapie.sk
www_sapie.sk/ ¥
SAPIE podporuje inovativne firmy na ceste za svetovym Uspechom
Tvorba startup - E-commerce a export - Kreativne vzdelavanie
Kto sme a ¢o robime? — Kontaktujte nas — Organizované podujatia

podnikanie, szco, odvody, dane - Chcem zacat podnikat
www.szco.sk/Chcem-zacat-podnikat v
Chcem zacat’ podnikat. Uvodom o Zivnosti a podnikani - Podmienky prevadzkovania
Zivnosti - Rozdelenie Zivnosti - Pred tym, nez zacneme - Podnikatelsky plan
podnikanie, szco, odvody, dane - Chcem zacat podnikat ...
www.szco_sk/Chcem-zacat-podnikat/Podnikatelsky-plan v

katel'sky plan. Skor ako sa beZny clovek da na podnikanie, dost dlho uvazuje o
vietk moznom, €o s tym stvis nie vietky Gvahy
Tito stranku ste navstivili 2-krat. D 23.2.2016
10 rad, ako zacat podnikat | Podnikam.sk
podnikam.webnoviny.sk/10-rad-ako-zacat-podnikat/ v
10 rad, ako zacat’ podnikat’. 27. oktobra 2013. BeZecka trat Foto: |lustraéné foto:
FreeDigitalPhotos.net. Obchodné meno, registracia, dane, odvody

PPC Reklama -
Sponzorovany odkaz

SEO Efekt

Tabulka ¢.1 Vypocet dane pri uplatiiovani pausalnych vydavkov v roku 2016:

Polozka

Vypocet

Sumav €

Prijmy v roku 2016

13 000

Pausalne vydavky 2016

13 000 x 0,4 (40%)

5200 (max.5040) = 5040

Zaplatené poistné a prispevky
do poistovni*

202,26 (min. Ciastka) x 12

2427,12

Zaklad dane
(prijem — PV — poistné)

13 000 — 5040 — 2427,12

5532,88

Nezdanitel'na c¢ast zakladu

dane

3803,33

Zaklad dane wupraveny o
nezdanitel'nt ¢ast’

5532,88 — 3803,33

1729,55

Dait (19%)

1729,55 x 0,19

328,62
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Graf ¢.1

RozmySPal si nad tym, Ze by si sa z teba mohol/mohla stat’
podnikatel’’podnikatel’ka ?

H Ano

H Nie

Graf ¢.2

Aj pre podnikanie sii nevyhnutné informacie, mysli§ Ze mas

dostato¢né ?

46

40
| I

Ano Nie Neviem posudit
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Graf ¢.3

Student-podnikatel’ ma mnoZstvo vyhod, vie§ o tom ?

E Ano m Nie

Graf ¢.4

Co je pre $tudenta vyhodnejsie si zaloZit’ ?

42
40

Zivnost S.r.o. Neviem
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Graf ¢.5

Student-podnikatel’ ma aj povinnost’ platit’ odvody, vyber tie spravne:

40
23
11
5

a) Cim viac b) Nemam c) Odvodydo d) Setrimsina e) Prvy rok f) Ak neplatim
zarobim, tym  povinnost platit socialnej dochodok, aj ked  odvody do odvody do
nizsie odvody odvody do  poistovne platim neplatim odvody socialnej zdravotnej

platim zdravotnej  vovyske 33,15% dosocidlnej  poistovne platit poistovne,
poistovne, po vymeriavacieho poistovne nemusim nemam narok na
predloZeni zakladu lekarske
dokladu o oSetrenie

navsteve Skoly

Graf ¢.6

Student-podnikatel’ ma aj povinnost’ platit’ odvody, vyber tie spravne:

B 1 spravna odpoved @2 spravne odpovede M3 spravne odpovede MO psravnych odpovedi
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Graf ¢.7

Aké st najefektivnejSie miesta na internete pre umiestnenie
reklamy ? Vyber 2 moZnosti.

B Youtube M Facebook ® Google ME-mail ™Instagram ®Yahoo M Twitter

Graf ¢.8

AKké sul celosvetovo najznamejSie webové stranky na predaj a nakup
produktov ? Napi§ aspon 2.
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